
Nach seiner letzen Heldentat 
zieht der Visualizer wieder 
einmal im B2B Jungle um 
die Ecken ....

... plötzlich durchfährt es 
ihn am ganzen Körper ...

AU WEIA, 
DAS HÖRT SICH 
NICHT GUT AN
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Das ist ein Fall für 
den Visualizer ...

... schnell stopft er alles Wissenswerte 
über das Projekt in sich hinein ...

... und wirft im nächsten Moment ...

... mit seinem „BIG STEREO HEAD 3-dimensionale Bilder an die Wand.

DAS NÄCHSTE DIA... BLA BLA 
... ZEIGT EINE WELTNEUHEIT ... BLA 

BLA... NOCH NIE GESEHEN

... unsere Verkaufszahlen 
könnten dadurch ... äh ...
 sehen ... Sie hier... äh ...

Ich würds
am liebsten gleich

anfassen

Cool ... 
jetzt verstehen meine 
Kunden endlich was wir 

machen!!

So kenn ich 
die ja gar 
nicht ...

WOW!

... und wieder einmal hat 
der Visualizer ein gutes 
Produkt vor der Schubla-
de gerettet und eine Firma 
gross rausgebracht ...

... to be continued ...

Die Präsentation...


